
Job Title: Sales Representative 
Location: Bangkok (Remote) 
Salary: 35,000 - 50,000 THB/month + commission (based on experience) 

 

About Us: 

We are a growing premium service provider for health and beauty businesses in Bangkok. Our 
mission is to redefine the laundry and service experience, supporting our clients in delivering 
top-tier care for their customers. We are building a technology-driven ecosystem with the 
ambition of becoming the market leader, and we believe in sharing our success with our team. 

 

Position Overview: 

We are seeking an ambitious, self-driven Sales Representative to grow with us. This position 
requires strong organizational skills, a results-oriented mindset, and the ability to operate 
independently. As our Sales Representative, you will play a pivotal role in expanding our client 
base and contributing to our growth. 

 

Key Responsibilities: 

• Client Acquisition: Identify and reach out to new potential health and beauty clients in 
Bangkok. 

• Relationship Management: Develop and maintain strong, long-lasting relationships 
with clients to ensure their satisfaction. 

• Product Presentation: Educate potential clients on our premium services, explaining 
the value and benefits. 

• Sales Target Achievement: Meet and exceed sales targets through proactive outreach 
and engagement. 

• Market Insights: Gather insights into client needs and market trends to refine our 
approach and stay competitive. 

 

Ideal Candidate Profile: 

• Self-Driven and Reliable: Able to work independently without direct supervision. 

• Strong Organizational Skills: Effectively manages time, priorities, and multiple client 
accounts. 

• Results-Oriented: Committed to achieving and exceeding sales targets. 

• Customer Management Savvy: Understands how to maintain and grow client 
relationships. 

• Proactive and Solution-Focused: Takes initiative to solve problems and improve client 
satisfaction. 



 

Perks and Benefits: 

• Remote Working: Enjoy flexibility to work from anywhere in Bangkok. 

• Results-Oriented Management: Freedom to manage your tasks with a focus on 
outcomes. 

• Growth Opportunities: Contribute directly to a fast-growing company with 
opportunities to advance. 

• Incentives and Recognition: Competitive commission and rewards based on your 
achievements. 

 

If you’re an experienced sales professional with a passion for client management and a desire to 
thrive in an innovative company, we’d love to hear from you! 

  



ชื่อต ำแหน่ง: ตวัแทนฝ่ายขาย 
สถำนท่ี: กรุงเทพฯ (ท างานระยะไกล) 

เงินเดือน: 35,000 - 50,000 บาท/เดือน + ค่ำคอมมิชชั่น (ขึน้อยู่กบัประสบการณ)์ 

 

เกีย่วกับเรำ: 

เราเป็นผูใ้หบ้ริการซกัรีดระดบัพรีเมยีมส าหรบัธุรกิจดา้นสขุภาพและความงามในกรุงเทพฯ ที่ก าลงัเติบโต โดยมเีป้าหมายท่ีจะเป็นผูน้ าในตลาดผ่านการสรา้ง 
ระบบเทคโนโลยีท่ีทันสมัย เพื่อพฒันาบริการ และพรอ้มท่ีจะแบ่งปันความส าเรจ็กบัทีมของเรา 

 

ภำพรวมของต ำแหน่ง: 

เราก าลงัมองหาผูท่ี้มีความทะเยอทะยาน และสามารถท างานไดด้ว้ยตนเองในต าแหน่ง ตัวแทนฝ่ำยขำย ผูซ้ึ่งจะเป็นส่วนส าคญัในการขยายฐานลกูคา้และ
ผลกัดนัการเติบโตของบริษัท โดยต าแหน่งนีต้อ้งการทกัษะในการจดัการท่ีดี มีเปา้หมายในผลลพัธท่ี์ชดัเจน และมีความรบัผิดชอบในการบริหารงานดว้ย

ตนเอง 

 

หน้ำท่ีหลัก: 

• กำรหำลูกค้ำใหม่: คน้หาและเขา้ถงึลกูคา้ใหม่ในธุรกิจสขุภาพและความงามในกรุงเทพฯ 

• กำรจัดกำรควำมสัมพันธ:์ สรา้งและรกัษาความสมัพนัธท่ี์แข็งแกรง่กบัลกูคา้ เพื่อใหแ้น่ใจว่าพวกเขาพึงพอใจ 

• กำรน ำเสนอผลิตภัณฑ:์ ใหค้วามรูเ้กี่ยวกบับริการพรีเมียมของเราแก่ลกูคา้ แสดงถึงคณุค่าและประโยชนท่ี์พวกเขาจะไดร้บั 

• บรรลุเป้ำหมำยกำรขำย: ท ายอดขายใหไ้ดต้ามเป้าหมายดว้ยการเขา้ถึงและสรา้งสมัพนัธก์บัลกูคา้ 

• วิเครำะหต์ลำด: รวบรวมขอ้มลูเชงิลกึเกี่ยวกบัความตอ้งการของลกูคา้และแนวโนม้ตลาด เพื่อปรบัปรุงกลยทุธแ์ละการแขง่ขนัในตลาด 

 

คุณสมบัติผู้สมัครท่ีเหมำะสม: 

• มีแรงขับเคลื่อนในตัวเองและเชื่อถือได้: สามารถท างานไดโ้ดยไม่ตอ้งมีผูจ้ดัการควบคมุตลอดเวลา 

• ทักษะกำรจัดกำรท่ียอดเยี่ยม: บริหารจดัการเวลาและจดัล าดบัความส าคญัของลกูคา้ไดอ้ย่างมีประสิทธิภาพ 

• มุ่งเน้นผลลัพธ:์ ทุ่มเทในการบรรลแุละเกนิเป้าหมายการขาย 

• เชี่ยวชำญด้ำนกำรบริหำรลูกค้ำ: เขา้ใจวิธีรกัษาและพฒันาความสมัพนัธก์บัลกูคา้ 

• กระตือรือร้นและมุ่งเน้นกำรแก้ปัญหำ: มีความสามารถในการคิดเชิงรุกและแกไ้ขปัญหาเพื่อเพิ่มความพึงพอใจของลกูคา้ 

 

สิทธิประโยชน:์ 

• ท ำงำนระยะไกล: มีอิสระในการท างานจากทกุที่ในกรุงเทพฯ 

• กำรบริหำรท่ีมุ่งเน้นผลลัพธ:์ สามารถจดัการงานของตนเองโดยเนน้ไปท่ีผลลพัธ ์

• โอกำสในกำรเติบโต: มีโอกาสพฒันาในบริษัทท่ีเติบโตอย่างรวดเรว็ 



• รำงวัลและค่ำคอมมิชชั่น: ค่าคอมมิชชั่นท่ีแข่งขนัไดแ้ละรางวลัตามผลงาน 

 

หากคณุเป็นผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการขายท่ีมีประสบการณ ์มีความชื่นชอบในการบริหารลกูคา้ และตอ้งการเติบโตในบรษิัทท่ีนวตักรรมสงู เราหวงัว่าจะไดร้บัใบ

สมคัรของคณุ! 

 


